SEMINARPROGRAMM

|nvegtieren Sie in den \/ﬁr{auﬁmﬁo@ Ihreg Tachberaters!

+ Sie erlernen professionell, strukturiert und zielorientiert, Breuer-Produkte far den Duschbereich zu
verkaufen

-+ Generieren Sie dadurch einen héheren Warenkorb-Umsatz in diesem ertragreichen Produktsortiment

<+ Unsere Empfehlung: Teilnahme an beiden Trainings hintereinander, um den grétmaéglichen Nutzen
fur Ihre Mitarbeiter zu erzielen

Mles fiir den Dugehbereich
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Weitere Informationen finden Sie unter: ®
www.duschkabine.com/schulungen B RE U E R
FACHHANDELSQUALITAT SEIT UBER 50 JAHREN. DUSCHEN & MEHR



1%
das 1x1 der Duschkabine

Zielgruppe: Fur Einsteiger, die sich weiterentwickeln méchten.

Inhalte:  + Bedarfsanalyse
+ Welche unterschiedlichen Mal3e gibt es und welche sind fiir eine Bestellung wichtig?
+ Was ist ein Verstellbereich?
+ Breuer Preisliste: wo finde ich was? Praxistraining
+ Notwendige Angaben flur eine Bestellung
+ Generieren rickfragefreier Bestellungen einschlielich Sondermal3-Praxistraining
+ Uberblick der Serien von Breuer und deren Unterschiede
+ Kurzer Einblick ins weitere Sortiment wie: Duschwannen, Ruckwénde, Armaturen
+ Nehmen Sie an einer Livemontage einer Breuer-Dusche teil
+ Werksbesichtigung
+ Ausstellungsbesuch
+ Ubergabe Teilnahmezertifikat

praxisnahes Verkaufstraining

Zielgruppe: Verkaufer, die unser Produktsortiment kennen und ihr Wissen vertiefen mochten.

Inhalte:  + Neuheiten von Breuer
+ Besondere Einbausituationen
+ Erarbeiten von Produktvorteilen
+ Umwandlung von Produktvorteilen in Nutzenargumentation
+ Gruppenarbeit: Erarbeitung von Losungsmaoglichkeiten fir
vorgegebene Einbausituationen
+ Rollenspiel: Beratung und Verkauf einer Duschkabine laut vorgegebener Einbausituation
+ Werksbesichtigung
+ Ausstellungsbesuch
+ Ubergabe Teilnahmezertifikat




Sylke Jackel

seit Uber 30 Jahren
kompetente Trainerin im Hause Breuer

Mdchten sie entspannt am Seminar teilnehmen, empfehlen wir die Anreise am Vorabend.

Dazu empfehlen wir unser Partner Hotel:

Sander Hotel Koblenz | Casinostrale 17 | 56068 Koblenz | Tel.-Nr.: 0261 88968720

Sie reisen entspannt am Vorabend an. Wir laden Sie zu unserem Kennlernabend mit gemeinsamen
Abendessen recht herzlich ein.




Termine Wld 74{19 /

Seminarzeiten: 8:30 - 16:30 Uhr

Bei allen Terminen laden wir sie zum gemeinsamen Kennlernabend mit Abendessen ein. Wahrend
den Seminaren stehen fur alle Teilnehmer kalte und warme Getrénke sowie ein warmes Mittagessen
bereit.

Basic Profi

O 10.03.2026 Dienstag O 11.03.2026 Mittwoch
O 19.052026 Dienstag O 20052026 Mittwoch
[0 08.09.2026 Dienstag O 09.09.2026 Mittwoch
O 17.11.2026 Dienstag O 18.11.2026 Mittwoch

Se m | naranme I d un g (Bitte gut lesbar oder in Druckbuchstaben schreiben.)

zH. Sylke Jéckel — Per Fax:02631/8607-33 152 oder E-mail: schulungen@duschkabine.com
Nachfolgend aufgefiihrte Personen werden zu oben angekreuztem Seminar angemeldet:

Vorname Name

Vorname Name

Datum Unterschrift/ Firmenstempel
Anreise/ Ubernachtung am Vorabend Oja [dnein

Die Ubernachtungskosten tragt der Kunde und rechnet diese direkt mit dem Hotel ab.
Bei Buchung des Hotels Sander erhalten Sie einen Sonderpreis. Dazu benétigen Sie einen Buchungscode, welchen Sie nach
Anmeldung bei Breuer zum Seminar von uns erhalten.

Breuer GmbH & Co. KG E-mail: schulungen@duschkabine.com
August-Horch-Stral3e 1 Telefon: 02631/8607-152
56566 Neuwied Fax: 02631/8607-33152
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